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Du har storre chanser att uppna det du vill om du kanner till hur en
forhandling gar till, ar medveten om vad som faktiskt pagar under
en diskussion om villkor. Det spelar ingen roll om du ar van eller

aldrig forhandlat forut; du kan alltid bli ett stra vassare.

Kursen leder dig genom ett antal vasentliga aspekter: forhandlings-
faser, argumentation, malsattning och icke verbala signaler. Du
Okar under kursen aven din medvetenhet om behovet av vissa for-
beredelser, olika makt- och styrkepositioner, en situation av under-
lage, vilka forhandlingsvarden som finns, hur du hanterar eftergifter
och dadlagen, har moter du aven upplagg av taktik och vilka for-
handlingsstilar som finns och vilken som passar dig bast i en given
situation. Precis som i vara Ovriga kurser, har du mojlighet att pa
plats hands-on jobba igenom ditt eget case; har far du en synnerli-
gen god vagledning i hur du pa allra basta satt kan bygga upp din
egen kommande férhandling. Kursledaren diskuterar igenom din

situation och du far pa det sattet en utmarkt forberedelse.

| bilagan Schema hittar du ett detaljerat upplagg. Du kan aven lasa

mer om Kursansvarig pa Kursledarsidan pa webben.



